Actividades clave

nuestras relaciones con dientes?

investras fuentes de ingresos?

categorias

NODO VERDE es un proyecto pensado para trabajar en comunidades vulnerables
(en adelante, llamadas NODOS). Cuanto mas NODOS, mayor serd la red de
productos a disposicion de los clientes. Pretendemos couchear (COACHING) a
grupos lugarenos para recolectar, trasladar, y fabricar productos derivados

de los desechos. Las técnicas utilizadas para procesar el material y los
productos variarén de acuerdo a cada region. La comercializacion de estos
productos se realizara a través de una plataforma digital administrada por
nosotros. (WEB, APP). La distribuci6n se puede realizar estableciendo
CONVENIOS con empresas transportistas que quieran afianzar su R S.E.

(E): Andreani).Las probleméticas que atenderemos con esta propuesta son

- Falta de empleo.( FIN DE LA POBREZA)

- Contaminacién ambiental en las comunidades NODO debido a

basura (CUIDADO ECOLOGICO)

- Falta de concientizacion ecol6gica. (CAPACITACION A NODOS)

- Falta de productos Gtiles 100 % sustentables y fabricados en

cada comunidad.

Propuestas de valor

iqué valor entregamos al lente?

¢cwdl de los problemas de nuestro dlente vamos a ayudar
£qué paquetes de productos y servicos ofrecemos a cada segmento de ciente?
qué necesidades del cliente estamos satisfaciendo?

lver?

caracteristicas

Entregamos al consumidor final un producto
sustentable, realizado con material recolectado para
cuidar el ambiente de diversas comunidades y
fabricado por sus habitantes

Cualquier producto que se pueda adquirir en nuestra
plataforma digital, le dara al consumidor final un
disefio lindo y original, a un precio razonable y le
permitira, a través de una etiqueta impresa en el
packaging (Cédigo QR que direccionara a nuestra
plataforma SECCION:Los fabricantes), conocer
audiovisualmente el proceso de recoleccion y
fabricacion del producto. También le dara la
posibilidad de convertirse en “padrino” (u otras acciones)
de alguna causa de esa comunidad; por ejemplo:
falta de capacitacion en los jovenes en alguna area,
falta de agua en una aldea aborigen, etc. En el lado
opuesto, los recolectores y fabricantes sabran que
ademas de la compensacién econémica por su
trabajo, tendran la posibilidad de que se visualice la
necesidad de su comunidad para que el consumidor
pueda colaborar. Daremos garantias de que al
comprar el producto, el cliente no solo ayuda al
medioambiente, también a la comunidad que lo
fabric6 fomentando sustentabilidad en los 3 niveles:
Medioambiente, factor social y economia circular.

Segmentos de cliente

ipara quién estamos creandov
iquiénes son nuestros dient

importantes?

Creamos valor para los consumidores finales que
podréan acceder a productos realizados
artesanalmente y con “una historia detras”, con
rostros, con causas. El que también puedan ir
“més alld” como padrinos si lo quieren, permitiendo
que el cliente se involucre con las comunidades.
También creamos valor para los integrantes de
NODOS que recolectan y fabrican, ayudandolos
(COACHING) a ser sostenibles ,cuidar su ambiente
para ellos y sus futuras generaciones. Los clientes
potenciales son personas de 18 - 45 afios con un
poder adquisitivo medio y dispuesta a ayudar a
pequefios productores a través del consumo de
propuestas sostenibles.

iparaqué
49ara qué pagan actualmente?
icomaestén pagandoahora?

icomopreferiian pagar?

tipos. precio fijo

Fuentes de ingresos

icuinto contribuye cada fuente de ingresos a los ngresos totales?

Jor estén realmente dispuestos a pagar nuestros dientes?

precio dinémico

NODO VERDE genera productos con un rostro e historia,
que al ser adquiridos cambian vidas y pensamientos, los
consumidores pagan por gratificaciéon o necesidad. Productos
similares existen en pequefias ferias rurales, y son
. adquiridos por transacciones de pagos puntuales. Eco eco
""" emplearia pagos por canales digitales y fisicos que le permitan a los
consumidores entablar un vinculo de confianza donde se sientan mejor.
Ademas de planes de financiamiento que le permitan a todos apoyar
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